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Von NRW in die Welt - diese Start-ups
sind auf schnellem Wachstumskurs

In der dritten Kohorte des Landesprogramms Scale-up.NRW werden 13 wachstums-
starke Start-ups aus NRW bei der internationalen Skalierung unterstutzt.
ScrapBees und Pacurion sind zwei dieser Teams.

ScrapBees
NEUSS

ScrapBees  digitalisiert das Baustellen-
Recycling und entlastet das Fachhhandwerk
durch Manpower vor Ort.

ScrapBees revolutioniert die Schrottentsorgung
durch einen digital gesteuerten Vor-Ort-Service.
Dieser lasst sich nahtlos in den Arbeitsalltag
des Handwerks integrieren und fihrt dazu, dass
Fachkrafte vor Ort effizienter arbeiten kénnen.
Das Neusser Scale-up bietet mit ihrer Losung
einen bedarfsgerechten Service mit klarer Nach-
verfolgung vom Abholort bis zum Stahlwerk.

ilfe unserer Software
' wir Transparenz in
Aittelpunkt. Dies hilft
hl Stahlwerken bei
tckverfolgung ihrer
chopfungskette
ch unseren Kunden,
fort digitale Wiege-
e erhalten.”

THILO HAMM, CO-FOUNDER SCRAPBEES

Besonders in der Heizungsbranche, wo jahrlich
Millionen von Heizungen ersetzt werden,
optimiert ScrapBees die Erneuerung alter
Anlagen und verbessert die Wiederverwertung
wertvoller Rohstoffe. Durch ihre Arbeit treiben
die ,Schrottbienen” die Warmewende voran,
reduzieren den Bedarf an Primarrohstoffen und
entlasten Fachkréfte.

Mit Scale-up.NRW mdchten sie aktuelle Prozesse
auf Wachstum ausrichten. lhr taglicher Fokus:
Urbane Rohstoffbestdnde aktivieren und mehr
Transparenz in der Recyclingbranche schaffen.

Weitere Infos:
/w.scale-up.nrw
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Pacurion
REKEN

Pacurion hat eine digitale Handelsplattform
fiir Ladungstrager entwickelt und erspart
Kaufern und Verkaufern damit Zeit und Geld.

Die Beschaffung von Ladungstragern wie Euro-
paletten oder Gitterboxen ist oft ein umstand-
licher Prozess: Der Markt ist intransparent, der
Einkauf zeitaufwandig und die Preise sind volatil.
Bei vielen Unternehmen steht der Einkauf von
Ladungstrdgern trotz groBem Beschaffungs-
volumina nicht im Fokus und wird oftmals mit
wenigen Stammlieferanten abgebildet.

Mit ihrem Online-Marktplatz will Pacurion den
Zugang zu Herstellern und Héndlern erleichtern
und fir Transparenz und Effizienz sorgen. Kaufer
und Verkaufer erreichen mit wenig Aufwand
mehr als 1200 Partner. Zudem bietet Pacurion
die Moglichkeit, den Einkaufsprozess als
,Ladungstrédgerbeschaffung-as-a-Service”
komplett outzusourcen.

Das Team aus Reken schafft so nicht nur eine
Entlastung von Fachpersonal, sondern leistet
auch einen wichtigen 6kologischen Beitrag.

sere Losung werden der Kauf und der
on Ladungstrager so wirtschaftlich,
etten, die zuvor entsorgt wurden,
gesetzt werden. Dies ist ein wichtiger
in hin zur mehr Kreislaufwirtschaft im
ragermarkt.”

DOMINIK LEUFGEN, CO-FOUNDER

& CO-CEO PACURION

F? 3 ia

Sy
\

¥ L
& fime

SCRAPBEES

eleQtron N ENLYZE

GiZiL

G companyon

==+ ASDRO Pacurion

MEDIEN- UND RESEARCHPARTNER:

Handelsblatt

Handelsblatt  pesgarcH nsTiTUTE




